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VENDAS DIRETA

Estabilidade para empreender

Mercado de vendas diretas garantiu trabalho e renda a mais de 4 milhdes de pessoas em 2017

de pertencer a um time bem-sucedido e atuar de
forma formalizada, porém com mais liberdade, sdo

os grandes motivadores da busca de sucesso profissional
por meio do segmento de vendas diretas. No ano
passado, de acordo com dados da Associacio Brasileira
das Empresas de Vendas Diretas (ABEVD), 4,1 milhdes
de pessoas aderiam ao sistema para comercializar
uma grande variedade de produtos, o que
movimentou R$ 45,2 bilhdes no periodo —
resultado que demonstra estabilidade
em relacdo a 2016, quando foram
registrados R$ 45,8 bilhdes em
volume de negdcios.

Os ganhos mostram-
se ainda mais relevantes
frente ao cendrio
econdmico adverso.
“Praticamente todos os
setores da economia
brasileira registraram
queda acentuada
de 2015 a 2017. O

ﬂ limentar a vocac¢do empreendedora, se orgulhar

20%

Potencial
elevado

m 2016, enquanto o

Produto Interno Bruto
(PIB) nacional mantinha-
sena 9* posi¢ao no ranking
global, no mercado de vendas
diretas o indicador estava ainda
mais bem colocado: em 6° lugar, de acordo
com a World Federation of Direct Selling
Associations (WFDSA), organizacao que
agrega mais de 60 associacoes de empresas
de vendas diretas. Atras de Japao, Alemanha,
Coreia do Sul, China e Estados Unidos, o
mercado brasileiro representava 5% do
segmento mundial e continuava o mais
importante da América Latina.
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comércio varejista caiu 6,20% em 2016, por exemplo”,

pondera a presidente da ABEVD, Adriana Colloca. Nesse

contexto, segundo ela, o setor de vendas diretas ficou
praticamente estavel porque, em cendrios recessivos,

ele é uma opgao de trabalho formal e importante fonte

primdria ou secunddria de renda para pessoas que perdem

o emprego. “Em 2017, a situacdo econdmica

do pais reagiu, assim como o comércio
varejista e o setor de vendas diretas”,
3% observa.
: Nesse ritmo, a ABEVD
/ 3% ~ enxerga tendéncia de
. crescimento para

5% este ano, além da
profissionalizagdo e

formacao de novos
empreendedores.

O canal tem bom
potencial de
expansio e vai

diversificando a
oferta, conforme
mudanga de hdbito
e demanda da
sociedade e dos
consumidores.
Além disso,
devemos considerar
o poder de atragio,
treinamento e
formacao de mais
empreendedores.
Por essas razoes,
embora ndo seja
possivel prever
exatamente

o percentual,

a previsao da
entidade é de
crescimento.
“Acreditamos que
seja um perfodo
de recuperagio,
melhor que 20177,
declara a presidente.

© Alemanha
@ coreia do Sul
@ china
@ Estaos Unidos
@ outros

Fonte: WFDSA

Vendas diretas
on-line

www.pointcm.com.br/online/vendasdireta

Diversificacao
também
esta em alta

Os cosmeéticos mantém-

se na lideranca entre

0s segmentos com maior
participacdo no mercado de
vendas diretas, com 54,7% do
total movimentado, segundo
levantamento da ABEVD.

No entanto, a presidente da
entidade, Adriana Colloca,
aponta a tendéncia de
crescimento da categoria de
alimentos e suplementos,
assim como de produtos
financeiros. Confira o ranking
ABEVD de 2017 por categoria.

Cosméticos: 54,7%
Vestuario: 8,0%
Acessdrios: 7.9%
Cuidados da casa: 6,5%
Alimentos ou

suplementos saudaveis: 4,3%
Telefonia, internet, TV

por assinatura: 3,7%
Livros, hrinquedos, CD,

DVD, software, games:  3,4%
Servicos de reforma

tla casa: 3.3%
Utensilios domésticos:  3,1%
Produtos financeiros: ~ 2,8%

Vinhos, comida congelada: 2,3%

ndex.html



2 SABADO, 16 DE JUNHO DE 2018

informe publicitario

FOLHA DE S.PAULO * * *

antagens para empreendedores,
empresas e clientes

Sistema proporciona ganhos em toda a cadeia produtiva, com beneficios em diferentes cenarios

setor de vendas
diretas ¢ atrativo
para profissionais
maiores de 18 anos,
de diferentes niveis de
escolaridade e campos
de formagao. Outro
diferencial do sistema
¢ a ndo exigéncia de
exclusividade para a
obtencdo de renda:
quem dedica tempo
integral as vendas
diretas pode conquistar
valores interessantes, que
evoluem de acordo com a
experiéncia e a dedicacio
ao trabalho, e 0s que
conciliam a atuagio
com outras atividades
podem obter recursos
extras, de maneira formal.
Ser seu préprio
chefe é também
bastante vantajoso, ja
que o empreendedor
independente € o decisor
tanto do tempo de
dedicacdo ao trabalho
quanto das melhores
estratégias de abordagem
e vendas. A Associagdo
Brasileira de Empresas de
Vendas Diretas (ABEVD)
destaca ainda, entre outros,
os seguintes beneficios:

Investimento: o valor
necessario para
inicio na atividade é
baixo.

Desenvolvimento
pessoal: empresas
de vendas diretas
oferecem coaching,
treinamento de
vendas, dicas

de marketing e
administragio de
finangas e negdcios.

Divulgacdo

Relacionamento:

oportunidade de
trabalho dindmica,
que permite conhecer
pessoas e ampliar
contatos.

Beneficios: a
Associacio oferece
aos revendedores

a possibilidade de
convénio médico
com desconto, além
de outros beneficios.

Formalizacao: trabalho
formal e regularizado.

Consumidores

Os clientes dos mais
diversos produtos ofertados
por meio de vendas diretas
também sdo beneficiados
pelo sistema. Os pregos em
geral sio mais competitivos

Brasil tamhém é beneficiado

> R$ 3,72 milhdes em produgao
> R$ 1,43 milhao de valor adicionado (PIB)

esquisa realizada pela

consultoria LCA, a pedido da

ABEVD, com 3 mil pessoas em
todo o Brasil, destacou os relevantes
ganhos econdmicos do sistema para
a sociedade e o crescimento do pais.

da ABEVD,
em relacao Ad:anaf?e_siadca
aos do 0s E!le iclos do
; sistema
varejo
tradicional,

apesar da alta
carga tributdria paga pelo
setor, e hd um atendimento
personalizado, ja que a
prioridade do revendedor
¢ identificar e suprir
necessidades especificas
de cada consumidor,
0 que possibilita ainda
estabelecer uma relacio
préxima e de confianca.
Ha também mais
conveniéncia no ato da
compra. “Com diversos
compromissos pessoais e
profissionais, as pessoas
ndo tém tempo para
deslocamentos e trinsito.
Nesse caso, o consumidor
conta com a conveniéncia
e praticidade da visita do

A cada R$ 1 milhdo investido, o setor

de vendas diretas proporciona os

seguintes impactos:

Presidente

revendedor para receber
os produtos em casa ou no
local de trabalho, de forma
rapida, com eficiéncia

e garantia”, destaca a
presidente da ABEVD,
Adriana Colloca.

Empresas

Uma das grandes
vantagens do canal
de vendas diretas
para as empresas

¢ o potencial de

crescer e expandir o

alcance geografico de
seus produtos. Além

disso, o sistema agrega
as mais diversas categorias
econdmicas de produtos,
que vao de cosméticos
e chocolates a produtos
para casa ¢ suplementos
nutricionais.

Em tempos de crise, as
vendas diretas configuram
ainda uma oportunidade
de as empresas obterem
capilaridade, eficiéncia
e otimizacio de custos,
com baixo investimento
e retorno rapido. Por
isso, tantas empresas do
varejo tradicional estdo
diversificando e recorrendo
a esse canal, como a
Carmem Steffens, Cacau
Show e outras.

> R$ 415 mil em impostos

Etica rege
0s nhegocios

pesar de as vendas por
elacionamento serem

autorregulamentadas, a
ABEVD cumpre papel
importante em rela¢do a
atuacdo €tica das empresas
associadas. A entidade mantém
codigos de conduta para
protecio tanto dos interesses
dos consumidores quanto dos
revendedores. Os documentos
abordam contetidos variados,
que incluem boas priticas e
critérios de recrutamento de
outros revendedores, além
do respeito a privacidade do
cliente, por exemplo. Poucas
atividades sao tao regidas
pela ética quanto as vendas
diretas. Por ser membro da
World Federation of Direct
Selling Associations (WFDSA),
a ABEVD também segue os
Codigos de Etica adotados
mundialmente.

A entidade também filia
revendedores, para que
possam usufrir os beneficios
oferecidos, ter acesso as
novidades do setor e participar
de seus eventos.
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7 uE sEJa com A

HERBALIFE
NUTRITION
+ |ider Global em produtos
de gerenciamento de peso*
¢ + de 30 anos de histdria
e + de 90 paises
* Equipe com + de 300 cientistas
com ganhador de prémio Nobel*
* Diversas formas de
ganhos financeiros

o =
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WWWHERBALIFENUTRITION.COM 8
PARA SABER MAS

Cristiano Ronaldo

Embaixador Global Herbalife Nutrition PO R TRRWESULTAD os

*Fonte: Euromonitor 2016
**A Fundacao Nobel nao tem qualquer tipo de vinculo e afiliacao com a Herbalife H ERBALIFE

€ nao revisa, aprova ou endossa os produtos Herbalife Nutrition NUTR ITION
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Sucesso

Os caminhos do
empreendedorismo

Algumas dicas sao fundamentais para os consultores evoluirem nos negdcios

Divulgacao

ma pesquisa elaborada pela

Associacio Brasileira de

Empresas de Vendas Diretas
(ABEVD) apontou que 83% dos
entrevistados tém imagem positiva
e quase 90% confiam no sistema de
vendas diretas. Jd o estudo Amway
Global Entrepreneurship Report,
promovido em parceria com a
Fundagio Getulio Vargas, revelou
que 82% dos brasileiros desejam ter
um negdcio préprio nos préximos
cinco anos. Na média global, 56%
das pessoas declararam ter desejo de
empreender.

Os dados justificam o grande
contingente de profissionais de
vendas diretas existente no Brasil,
aos quais a ABEVD oferta as
seguintes dicas para impulsionar os
negdcios:

Empatia - Pense em como gostaria
de ser abordado por um
vendedor. O empreendedor
nio deve pressionar nem
demonstrar desespero pela
venda.

Confianca no produto — E preciso
acreditar naquilo que se

vende. Além do conhecimento
técnico, tenha experiéncia
com o produto ou servigo.

Apresentacdo — O revendedor deve
se vestir de acordo com o
local da visita. E necessario
expressar-se bem, de forma
simples, direta e objetiva. Nao
se deve adotar palavroes nem
girias.

Saber identificar as necessidades
do cliente — Antes de vender
o produto, é recomendavel
ouvir o cliente. Entenda
o que ele busca e quais as
suas necessidades. Todas as
informacdes sdo tteis na hora
da venda.

Pés-venda — Demonstrar interesse
em manter o contato com
o cliente ¢ fundamental. E
importante fazer pesquisas
de satisfacdo e oferecer
beneficios que favore¢am a
fidelizagao do piblico.

Seja positivo - Simpatia
comprometimento € sorriso

natural sdo
essenciais para
o trabalho na
atividade.

A presidente da
Amway e membro
do Conselho Diretor
da ABEVD, Rossana
Sadir, tem outras
informacdes valiosas
aos empreendedores.
Segundo ela,
se tornar um
revendedor
€ mais do
que uma
oportunidade
de ganho: é um
caminho de
desenvolvimento
pessoal e
profissional. “Para
isso, é necessirio
realizar o negdcio com
dedicagdo, profissionalismo,
empenho, trabalho em equipe e
paixao.

E um negécio que possibilita ao
empreendedor se desenvolver e
também ajudar outras pessoas em

seu desenvolvimento
pessoal e profissional”.
A Amway mantém
solugdes fisicas e digitais
para auxiliar os empresdrios
em cada momento com a
empresa, além do contato
proximo e da dedicagio do
lider de cada equipe, o que
configura importante suporte
aos empreendedores.

Qualidade de vida

ara qualificar as vendas

e os relacionamentos

dos consultores
independentes, a Herbalife
Nutrition conta com o
Espaco Vida Saudavel (EVS)
— atualmente, sio mais de 10
mil EVSs em todo o Brasil.
O local, criado e operado
pelos empreendedores,
visa & socializagdo, ao
compartilhamento de
experiéncias sobre bem-
estar e vida sauddvel e &
disseminacdo dos beneficios

de uma nutrigio saudavel.
No EVS, os clientes tém a
oportunidade de degustar
os produtos Herbalife
Nutrition.

“E possivel comecar
um EVS com baixo
investimento, o que o torna
um modelo de negécio
acessivel a todas as classes e
ptiblicos. Sao virias opgoes
de locais para a abertura de
um Espago Vida Saudavel,
inclusive a prépria casa do
consultor independente, o

que
possibilita

uma flexibilidade de
hordrio”, diz Jordan Rizetto,

Vida Saudavel
¢ vantajoso aos

diretor-geral e vice-
presidente da Herbalife
Nutrition no Brasil.
Além de uma boa
opgao de negécio
para os consultores,
o conceito do Espaco

consumidores, pois 0s
estimula a adotar hibitos
mais sauddveis. Isso foi
comprovado por um estudo
conduzido pela Universidade
de Tufts, nos Estados Unidos,

com patrocinio da Herbalife
Nutrition, que sugere que o
ambiente de convivio ¢ capaz
de influenciar diretamente
o estilo de vida das pessoas.
De acordo com a pesquisa,
as pessoas que frequentam
os EVSs passaram a ter um
estilo de vida mais sauddvel,
apresentaram melhoria

na qualidade do sono e
diminui¢do da compulsao
alimentar, além de mais
disposi¢io e vitalidade no
dia a dia.
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ons resultados atestam relevancia

Gigantes do setor de vendas diretas destacam seus negécios no Brasil e apontam boas perspectivas

s resultados obtidos no ano

passado por grandes empresas

do setor de vendas diretas que
atuam globalmente e se destacam
no Brasil comprovam a importancia
do sistema. A Amway, maior do
mundo em venda direta pelo sexto
ano consecutivo, conquistou no
pais resultado em vendas de RS 300
milhdes, o melhor em todos os anos
de operagao. A empresa triplicou
de tamanho entre 2013 e 2017 e,
segundo sua presidente, Rossana
Sadir, a expectativa ¢ de manutengao
de uma taxa de crescimento ao
redor de 30% neste ano. Rossana
destaca que “o Brasil foi eleito pela
matriz da Amway como o pais foco
em investimentos por todo o seu
potencial empreendedor - visto que,
de acordo com o Amway Global
Entrepreneurship Report (AGER),
66% dos brasileiros desejam
empreender”.

Ja a Herbalife Nutrition
apresentou estabilidade e obteve
globalmente, em 2017, US$ 4,4
bilhdes em vendas liquidas.

No primeiro trimestre
deste ano foram US$
1,2 bilhdo em

vendas liquidas,
crescimento de

7% em relagdo ao
mesmo perfodo

do exercicio

passado. Esse
resultado se

deve ao fato de a
empresa ser lider
mundial na venda de
substitutos parciais de refeicio

- diariamente sdo consumidos
mais de 4 milhdes de copos de
shakes Herbalife no mundo. Assim,
a tendéncia é de manutengao

dos bons resultados. “Estamos
investindo em novos produtos,
sistemas de comunicagdo mais
efetivos e melhorias na malha de
distribuicio. Tudo isso com foco
no fluxo de negdcio ao longo deste
ano”, revela Jordan Rizetto, diretor-
geral e vice-presidente da Herbalife
Nutrition no Brasil.

Divulgacéo

Jordan Rizetto,
da Herbalife do Brasil,
aponta os investimentos
da empresa para
assegurar o hom fluxo
dos negacios

A Herbalife
mantém mais de 4
milhdes de consultores
independentes no mundo
¢, no Brasil, cerca de 300 mil,
considerando os clientes que se
cadastram para obter descontos. A
empresa oferta a esses empreendedores
treinamentos presenciais e on-line e
contetidos bastante diversos, com
dicas de bem-estar, nutricio, como
trabalhar e técnicas de vendas. “A
partir de um determinado nivel,
eles contam até com acesso a um
sistema de inteligéncia de negécios
para administrar sua organizac¢io de
consultores independentes”, destaca
Rizetto.

Empreendedores

De acordo com o vice-
presidente, a Herbalife
tem também uma forma
Gnica de relacionamento
com os consultores: “eles
sdo parte do sistema —
interagimos em nivel
pessoal com as liderancas,
mantemos reunioes
constantes presenciais
e on-line e temos em
cada pais onde atuamos
o Departamento de
Servicos ao Distribuidor
¢ 0 “Canal Inteligente”,
uma ferramenta para
avaliacdo de necessidades,
sugestdes e resolugdo de
desafios”. A Herbalife
realiza ainda pesquisas
convencionais para
identificar as necessidades
dos consultores e
consumidores, coletando
sugestoes de novos
produtos e promovendo
promogdes € servigos.

A Amway também
investe em seu corpo de
empreendedores, tanto
por meio de programas de
incentivos diferenciados
quanto por treinamentos.
A empresa conta com
200 mil distribuidores
no Brasil e oferece a oportunidade
de empreender por meio de outros
empresarios, pelo sife ou nas sete
lojas localizadas em Sao Paulo,
no Rio de Janeiro, em Curitiba,

Belo Horizonte, Recife, Brasilia e
Cuiab4. “Neste ano, teremos seis
viagens nacionais € internacionais,
que incluem vdrios continentes,
sendo que ji fomos com nossos
empresarios para Sidney, na
Austrélia, e Auckland, na Nova
Zelandia. Em dezembro, reuniremos
40 mil empresarios Amway num
cruzeiro pelos mares do Caribe”, diz
Rossana. Segundo a executiva, s6 em
2017 foram treinadas mais de 50 mil
pessoas. “Ampliamos o alcance dos
cursos ministrados presencialmente
ou via plataformas digitais pelo

Instituto de Negocios Amway. Os
contetidos incluem diversos médulos
de empreendedorismo, como gestio
de pessoas e desenvolvimento de
planos de negécios”.

Para auxiliar e apoiar seus
revendedores, a Avon € outra que
mantém uma série de diferenciais.
Exemplos sio a Revista Lucros &
Novidades, que traz ofertas especiais
e exclusivas para potencializar o
relacionamento dos empreendedores
com os clientes; os auxiliares de
negdcios, que sdo acessorios para
ajudar no dia a dia da revenda; e
o site Avon, pelo qual € possivel
enviar o pedido e aproveitar ofertas
exclusivas. Por meio do portal
eletrénico ¢ possivel ainda mandar
folhetos via e-mail aos clientes e,
assim, conquistar ainda mais vendas.
A empresa possui também um
estruturado programa de incentivos,
o Clube das Estrelas Avon, com
vantagens exclusivas e que abrangem
recompensas, reconhecimentos e
servigos exclusivos.

A forca das vendas diretas é
reconhecida ainda por outra grande
empresa do setor, a Natura. A
empresa tem ciéncia de que a venda
por relacdes sempre a diferenciou e
¢ sua principal fortaleza e, por isso,
desenvolveu uma nova proposta
de valor para beneficiar suas
consultoras. Isso inclui progressio
do negdcio (com retornos em
renda, beneficios, reconhecimento
e desenvolvimento pessoal) e
segmentacio em diferentes perfis de
atuagao.

DIVULBAGAD DA SUA MARCA EM CADERNDS
ESPECIAIS NOS PRINCIPAIS JORNAIS DO PAIS

COMUNICACAO E MARKETING

ACESSE NOSSO SITE [ CONFIRA NOSSA AGENDA DE PUBLICAGGES
WWW Dol ntem.corm. br
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Profissionalizacao

As vantagens da
formalizacao

Tornar-se Microempreendedor
Individual (MEI) é simples,
e manter-se na condicao
requer pouco custo

uem atua com vendas
Q diretas pode buscar a

formalizagdo profissional
e, assim, assegurar beneficios
como os previdencidrios e licenga-
maternidade, entre outros. Para isso, deve
se registrar como Microempreendedor
Individual (MEI), ou seja, alguém que
trabalha legalizado como pequeno
empresdrio. A formalizacio ¢ gratuita
e imediata, jd que trabalhar em casa
¢ permitido em muitas atividades. Os
requisitos sdo: ter faturamento anual
de até R$ 81 mil; ndo ser sécio, titular
ou administrador de outra empresa e
nao possuir filial; trabalhar sozinho ou
no maximo com um empregado; e ndo
ter qualquer outro tipo de restricdo
prevista no Artigo 966 do Cédigo Civil,
que atende aos requisitos legais para o
enquadramento.

Especializacao ao alcance

pressmaster

Para a ABEVD, se manter na
ativa e obter sucesso com vendas diretas
requer entender sobre o setor, conhecer
muito bem os produtos ofertados e as
necessidades dos clientes, além de prestar

Todo o processo de formalizagio
pode ser conduzido no Portal

do Empreendedor (www.
portaldoempreendedor.
gov.br), nas abas > MEI

- Microempreendedor
Individual > Formalizagio,
ou por meio de uma unidade
do Servico de Apoio as Micro
e Pequenas Empresas (Sebrae),
que inclusive dispde da cartilha
on-line “MEI - Tudo o que vocé
precisa saber para se formalizar”.

J& como Microempreendedor
Individual, as despesas incidentes passam
a ser R$ 44,00 (INSS) mensais, acrescidos
de R$ 5,00 de ISS (prestadores de
servico) ou R$ 1,00 de ICMS (comércio
ou industria) por meio de carné emitido
via Portal do Empreendedor, além de
taxas estaduais/municipais que variam
de acordo com o estado/municipio ¢ a
atividade exercida. Assim como outras
categorias de empreendedores, o MEI
precisa emitir nota fiscal e declarar
Imposto de Renda. E permitido a ele
importar produtos de fora do Brasil e ter
acesso a crédito ou microcrédito.

atendimento diferenciado. O sistema
estd em expansio, com possibilidade
de diversificaco, e retine cada vez mais
empreendedores que vivem apenas desse
mercado. Por isso, 0s negdcios devem
ser pensados de forma cada vez mais
profissional. Assim, a entidade
apoia diversos eventos que
fomentam o empreendedorismo
no Brasil, como a 8" Virada
Empreendedora, que ocorreu
em junho na cidade de Sao
Paulo, € o 1° Encontro de
Vendas Diretas, em abril.
Além disso, estd langando
diversos cursos a distincia e
presenciais para empreendedores
independentes e executivos, e recomenda
que os empreendedores usufruam todos
os treinamentos oferecidos por suas 53
empresas associadas.
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Tecnologia é aliada 1

Plataformas digitais impulsionam as
vendas e qualificam relacionamentos

o
o
o
=
2
o
=

uso de plataformas digitais tem auxiliado
os empreendedores a divulgar produtos
com maior abrangéncia e para um publico
maior, além de qualificar os relacionamentos
ao aumentar a proximidade com os clientes. Os
consultores independentes da Herbalife, por
exemplo, tém cada vez mais ampliado as suas
formas de interacio com os consumidores ao
utilizarem midias sociais e ferramentas de vendas
on-line.“Temos diversos casos de sucesso no
Brasil e em outros paises dessas novas formas de
atuagao. Temos oferecido suporte por meio de
treinamentos e ferramentas, e os resultados
tém sido muito impressionantes! Além
disso, a tecnologia também tem mudado
a maneira como nos comunicamos
e treinamos nossa forga de vendas.
Temos treinamentos presenciais,
webcasts e diversas ferramentas
que visam adaptar todo contetido
a diferentes canais”, afirma Jordan
Rizetto, diretor-geral e vice-presidente da
Herbalife Nutrition no Brasil.

A presidente da Amway no Brasil, Rossana Sadir,
¢ outra a destacar a relevancia das plataformas
digitais nos negécios da empresa. “A base do
nosso negdcio € o relacionamento. Atualmente,
grande parte dele acontece no ambiente digital,
seja por Facebook, WhatsApp ou outros. Assim,
mais do que vendedores, nossos empresarios sao

Plataformas

digitais

favorecem a
interacao

promotores da marca e dos nossos
produtos. Temos nossos proprios
youtubers e influenciadores digitais,
que em vez de promoverem encontros
ara oferecerem os produtos, enviam contetidos
f dut tead
edes sociais”. e de seu
or redes sociais”. Como parte de s lano de
expansao no Brasil, a Amway investe em novas
ferramentas digitais, que apoiam os empresdrios

Amway, o que possibilita um processo répido de

em seus negdcios. Ha ainda treinamentos por meio
das plataformas digitais no Instituto de Negdcios

mportante

educacio a distincia aos empresarios.

Outra que aposta no meio virtual ¢ a Natura,
que atua com consultoria digital, uma nova forma
de fazer negdcios em vendas diretas. Com ela, o
cliente pode optar pelo local em que deseja receber
os itens comprados. E o melhor: a Natura cuida da
entrega.

Todas essas facilidades tém levado vérias
empresas de varejo a também adotarem as
vendas diretas como mais um canal eficiente de
distribuicio.

Empreendedorismo marca evento

o ultimo dia 10 de abril, a

ABEVD promoveu em Sdo
Paulo o [ Encontro de Vendas
Diretas. O evento reuniu nomes
de peso do setor e teve como
apelo o empreendedorismo, uma
das principais caracteristicas do
sistema.

Segundo Adriana Colloca,
presidente da entidade, o
encontro foi extremamente
positivo ¢, além de divulgar
informacdes relevantes para
o setor, foi oportunidade para
relacionamento e nefworking.
“Mais de 400 executivos do
setor se reuniram para tratar
de assuntos como tendéncias,
boas praticas, tecnologia e
sustentabilidade”.

Divulgacdo

.
Caminhos
evento apresentou tendéncias globais e

Oapomou caminhos a serem seguidos. As
atividades incluiram o painel dos presidentes
das maiores empresas do setor, com discussdo
sobre os entraves para o crescimento do
sistema, como as elevadas cargas tributiria e
trabalhista, além de pontos interessantes como
as vantagens de se estar no mercado brasileiro

e a contribuicdo de outros canais para as

vendas diretas. Cases de sucesso também foram
apresentados por Marcel Szajubok, diretor-
presidente da Jeunesse Brasil, e por Marcio
Rengé, diretor-geral da Dr. Pet.

Amparado pelo sucesso dessa primeira
edicao, o evento serd anual. De acordo
com a presidente da ABEVD, o II Encontro
de Vendas Diretas ocorrerd no primeiro
semestre de 2019.
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Empreender =
€ com a Amway -

R
-

Se m Produtos

: com alta
R ISCO lucratividade
Mais de 60% dos brasileiros querem empreender.
Se vocé é um desses realizadores, que desejam —
uma vida mais dinamica, e acredita que o seu @
sucesso é fruto do seu empenho, oferecemos a
oportunidade a vocé de empreender com baixo
investimento e alta lucratividade, na maior empresa de vendas diretas do mundo*.
Sao mais de 450 produtos, que vao desde cuidados com a casa até beleza e nutricao.
Empresa associada Junte-se a outros 200 mil Empresérios Amway. Cadastre-se! Amw
™
@ab ev d amwaydobrasil.com.br
B e e € /amwaydobrasil 4@ /amwaydobrasil () /amwbr POR UM BRASIL EMPREENDEDOR




